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Presentacién

La revista Estudios Nueva Economia nace con el objetivo de ser un aporte al debate de ideas que
deambulan dispersas entre los ambitos académicos, investigativos y propositivos, y que desde las
discusiones que relacionan las esferas econémicas, politicas y sociales, pretenden contribuir a las
transformaciones orientadas a un concepto de sociedad mas fraterna, igualitaria, libre y justa.

Desde los Estudios Nueva Economia queremos rescatar la importancia de una mirada am-
plia y critica de los temas relacionados con la llamada ciencia econdémica, como mecanis-
mo que permite un mejor entendimiento de los fendmenos en andlisis, y que contribuye a
la busqueda de vias que tengan asidero en la realidad, reflejando de mejor forma los pro-
cesos que tienen curso. Es por esta razén que en esta edicién podran encontrarse diver-
sos enfoques para tratar problemas también diversos. La intencién es hacer dialogar dis-
tintas concepciones en la enseflanza de la economia, ddndole un espacio dentro del debate
econdémico a aquellas que por distintas razones han permanecido ausentes hasta ahora.

La invitacidén ya esta extendida, esperamos construir esta revista con los aportes que se generan
desdedistintaslocalidadesy ambitos, sin suscribirse sdloaladisciplinaeconomicista, nialos ambi-
tos académicos o ligados a la produccién del conocimiento. Esperamos que como agentes sociales
podamos empezar a hacernos parte y responsables de los temas que nos incumben directamente.
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La explotacion del litio en Chile,
un mercado incipiente: Una

vision de la renta sobre el litio

Félix Ordoiiez
Estudiante de Ingenieria Comercial
U. de Chile

Chile es un pais extremadamente rico en
recursosnaturales: 4.270km de costasalolargo
de Chile continental, 300.000 km2 de bosque
valdiviano, 20.000 km2 exclusivamente en
glaciares, 190 millones de toneladas de cobre,
a lo cual se suman significativas reservas del
tan controversial litio (inicialmente estimadas
en 6,9 millones de toneladas). Todo lo anterior,
entre muchos otros recursos, conforma en
su conjunto, una importante fraccion de la
composicion del PIB chileno.

La exploracion, explotaciéon y comercializacion
de estos diversos recursos naturales que Chile
posee, han jugado a lo largo de su historia,
un importantisimo rol econdmico; donde se
han llevado relevantes procesos, ubicando a
Chile en el centro del huracan comercial. Por
ejemplo, a fines del siglo XIX y principios del
siglo XX el incipiente mercado del salitre, o el
exuberante mercado del cobre que se registra
desde comienzos del siglo XX hasta hoy.

Es asi como hoy, dentro de su importante
producciéon de recursos minerales, Chile
sale a flote en un nuevo mercado, dejandolo
dentro del eje principal del polémico litio.
El mercado del litio ha venido desarrollando
un incremento exponencial; en Chile ha sido
explotado por SQM (ex Soquimich) y Sociedad
Chilena del Litio (SCL), ambas empresas
privadas vendidas durante la dictadura militar
de Augusto Pinochet, las cuales poseen un
contrato con la Corporacion de Fomento
Fabril (CORFO), lo cual les permite explotar y
exportar el mineral bajo cuotas de restriccion
durante 30 afios. Ambas compafiias poseen un
“duopolio que en el afio 2011 cubrié el 58%
del mercado mundial”.

Este mercado ha crecido notablemente en
los ultimos afos: la demanda mundial de
litio incrementé aproximadamente un 67%
desde el afio 2001 al 2008. Las ganancias de
las empresas que participan en este mercado,
se han incrementando sustancialmente; por
ejemplo ,en el caso de SQM, su EBITDA (US$
MM) en el afio 2003 era de 149,0 y en el 2008
de 743,0.

¢Estos incrementos de demanda en el mercado
y aumento de las ganancias de las empresas
han implicado una real ganancia para quienes
dan “valor” a este producto?

El sistema actual de explotacién de litio en
Chile es llevado a cabo por un “duopolio
de la explotacién econémica”, en conjunto
con un “duopolio de la propiedad privada”;
donde el precio mundial del mineral esta
determinado (dada la limitacion de las tierras)
“por la condiciones de produccién de las
tierras peores”. Lo anterior, ha permitido a
aquellas empresas con mejores condiciones
de explotacién, alcanzar un remante
extraordinario (renta diferencial), sélo por
poseer la capacidad de explotacidn del mineral
bajo condiciones favorables. Lo anterior ocurre
conlasactuales empresas que en Chile explotan
el mineral, ya que a nivel mundial estan
dentro de las empresas con menores costos
de extraccién; generando, por ejemplo, para
SQM, una utilidad declarada de MUS$ 501.407.
Esta renta obtenida por los explotadores
de la tierra, s6lo puede ser obtenida de una
usurpacion del trabajo realizado por la fuerza
laboral correspondiente, permitiendo a estos
duopolios econdmicos (que no generan ningin
valor) obtener beneficios (renta diferencial)
queno le corresponden, yaqueno trabajanen el
proceso de explotacion que da valor al mineral,
pero lo quitan a quienes si participaron en la
creacién de valor. Estos beneficios son posibles
de conseguir exclusivamente por su condicién
de capitalistas de la tierra.

En conjunto con esta usurpacion de plusvalia



laboral, se da un segundo tipo de renta del
suelo bajo el que se realiza la explotacién
del mineral (exclusivamente por tener el
duopolio de la tierra). Esta renta (absoluta)
surge exclusivamente por la existencia de la
propiedad privada, donde al ser duefios de los
recursos escasos generan una transferencia de
valor de las mercancias con valor a las sin valor,
siendo estos rentistas unos parasitos de la
plusvalia del capital. De esta manera terminan
apropiandose de un valor que no corresponde
a sus manos pero si a las de quienes dia a dia
trabajan en la extraccion del mineral. Asi como
ocurre con el litio, también ocurre con el cobre,
los bosques, el agua, y todos los otros recursos
escasos en manos de privados.

Esta renta adquirida por la posesién de la
propiedad privada del litio es el resultado de
medidas impulsadas durante la Dictadura
militar de Augusto Pinochet, y no fueron
revertidas porlos gobiernos de la concertacioén,
mas aun, los contratos fueron renovados en
1993 durante el gobierno de Patricio Aylwin.

Sumado a estos desacatos politicos que se
han apreciado durante los ultimos 39 afios,
reflejados en el cobre, el agua, los bosques, el
petréleo; actualmente se estan impulsando
nuevas politicas de exploracién y explotaciéon
de litio, bajo el sistema de contratos especiales
de operacion (CEOL). La concesién del litio, al
igual que el petréleo y el gas, estan prohibidos
por el Decreto Ley N2 2.886 dictado con
anterioridad al Cédigo de Minerfa y a la Ley
de Concesiones Mineras, dado el caracter
estratégico de los recursos.

Durante los afios 70 el litio era considerado
un mineral estratégico en todo el mundo, dada
su relevancia en el proceso de fisiéon nuclear, y
por tanto podia utilizarse en la fabricacién de
armamento nuclear. Actualmente ya no posee
tal valor debido a que los tratados y acuerdos
sobre desmantelamiento del armamento de
este tipo limitan su utilizacién. Sin embargo
continda teniendo una vital importancia
estratégica, ya que es el principal elemento

utilizado en las “baterias sin memoria”
(recargables), las cuales son utilizadas
en celulares, computadores portatiles, en
el creciente mercado automovilistico de
sistemas hibridos, entre otros. Asi también
en la industria médica y farmacéutica, se
incrementa el interés por la utilizacién de
sales de litio para tratamiento de: hipomania,
trastornos bipolares y la depresién; ademas de
las importantes proyecciones que posee en la
fusién nuclear.

Estos contratos (CEOL) impulsados por el
actual gobierno no son mas que un camuflaje,
una nebulosa que esconde la ilegalidad, y son
un método de privatizacién bajo un manto
de engafioso progreso, “este gobierno esta
aplicando la receta concertaciéon”, donde
elementos estratégicos como el litio y el
petréleo se privatizan bajo estos contratos
especiales (evasores de la legalidad),
entregando como excusa que el propoésito
serfa “desbloquear un mercado que ha estado
cerrado para el pais hasta ahora y abrirlo a la
competencia”.

En el caso del litio se aspira obtener 350
millones de délares bajo un royalty del 7%
pero ;qué pasa con el 93% restante?, ;es
justo que los duefios de la tierra sean quienes
se queden con esta renta, si no han aportado
valor a ella? Al respecto, David Ricardo,
importante economista clasico, propone
que la solucién a la renta de la tierra es la
expropiaciéon a los rentistas (poseedores de
la tierra) entregandola a inversionistas para
su capitalizacién, pero esto sélo elimina la
renta absoluta, dejando al margen la renta
diferencial. En base a este rezago no resuelto
por la expropiaciéon y capitalizacién de los
recursos naturales, se llega a una conclusion,
de la cual parlamentarios de oposicién al
gobierno de Sebastian Pifiera, como Mariano
Ruiz-Esquide (perteneciente al grupo politico
creador de los artilugios legales como el
CEOP) comparten. Esta conclusién es la
nacionalizacién de litio.



Es por esta renta diferencial que la
nacionalizacién es el paso en el que se necesita
ahondar. Cuando los recursos naturales que no
producen valor, sino que son una transferencia
de valor, estan en manos del Estado, se evita el
abuso de la renta absoluta, y si esto ademas va
en conjunto con la explotacién del mineral por
parte del Estado se evita el abuso de la renta
diferencial, de tal manera que el Estado puede
obtener un beneficio mucho mayor que el
entregado por un royalty de un 7% y el sueldo
que se entrega a los trabajadores del litio es lo
que realmente vale su trabajo.

Pero en conjunto con esto es importante dar
un paso mas alla, como argumenta Jaime
Alee (director del Centro de Innovacién del
Litio dependiente de la Facultad de Ciencias
Fisicas y Matematicas de la Universidad de
Chile) “la bateria de un auto eléctrico como
el Nissan Leaf cuesta 20 mil délares y el
valor que aporta Chile en esa bateria es de 40
délares”. Esto evidencia claramente el aporte
que puede generar una potente inversién en
investigacién y desarrollo, la produccién de
mercancias de mayor valor como puede ser
una bateria de un auto hibrido, produccién de
pilas alcalinas, baterias de celulares, o inclusive
un auto hibrido en su totalidad, permiten a la
sociedad recibir una importante retribucion,
mucho mayor que la simple exportaciéon de
litio. A lo anteriormente expuesto se suma que
de la extraccidn y exportacion del mineral sin
ninguna elaboracién se permite mantener un
circulo donde la fuerza laboral se mantiene
inocua en un mercado de baja especializacion,
siendo trabajadores de baja calificacién. Por lo
tanto avanzar en un desarrollo tecnolégico del
litio y otros minerales permitirfan dar un paso
afuera de la corriente de baja especializacién.

Ya volviendo a la realidad, podemos constatar
que los contratos especiales de operacién
del litio estdn actualmente en proceso de
licitacién, para lo cual han surgido cerca de
100 proyectos extranjeros interesados en la
explotacién del litio chileno, y los resultados
serdn entregados por el Presidente de la

Republica durante el mes de septiembre del
presente. En este contexto, una vez mas se
esfuma una importante oportunidad para
el pueblo, donde sin asco ni verglienza se
continuard enajenando la renta del litio, el
cobre, bosques, agua, salmones, entre tantos
otros. Con este proceso se pretende continuar
con esta particular forma de hacer politica,
entregando a capitales privados la propiedad
y explotacién del litio.

Por otra parte, algunos representantes de la
politica partidista <<algunos bajo el alero de
la hipocresia y otros bajo el de la verdad>>
buscan, al parecer, el beneficio colectivo-social
y entienden la importancia que recibe que sea
el Estado quien posea y explote los recursos
naturales, y que los capitales privados inviertan
por ejemplo en investigacion y desarrollo.

Pero no todo esta perdido, aun no hay que dar
todo por muerto, un inmanente movimiento
social que poco a poco retoma la conciencia
colectiva, que ya no mira con ojos desahuciados
a la clase politica, comienza a emanar una
fulgurosa voz de razén y de una vez por todas
terminar con los aprovechamientos de quienes
tienen privilegios que no les corresponden.



Sobre supuestos irreales y su
uso en modelos economicos

Daniel Herl

Estudiante de Ingenieria Comercial

U. de Chile

En el modelamiento econémico se ha

argumentado muchas veces en contra de los
supuestos “irreales”, aquellos que se creen
falsos o equivocos y que no tienen nada
que ver con la realidad que nos muestran
los datos empiricos. En la posicién de estos
criticos se observa una falta de atencién a la
intencion de aquellos que esgriman este tipo
de supuestos en los modelos que construyen.
Para argumentar mi punto de vista y defender
el uso de supuestos que se alejen de la realidad
empezare con una pequefla definicion de
teoria y de “supuesto irreal”.

Entendiendo teoria, bajo las definiciones
de Kanazawa (1998) y Nagel (1963), como
una explicaciéon causal para un fenémeno
econémico bajo un set de supuestos y
postulados que tratan de acercarse a la
fraccion de la realidad o datos empiricos que
se desea explicar.

Esto indica que el set de supuestos viene
delimitar o a enmarcar el espacio en donde
la teoria 0 modelo que se va a postular tiene
efecto. Bajo esta definicién podemos decir que
los supuestos vienen a simplificar la realidad
que se observa y disminuyendo la complejidad
que se enfrenta.

Los supuestos vienen a ser los axiomas de los
modelos, no son derivables de otros supuestos
sino que son dados. No son ni corolarios ni
hipétesis.

Asi definiremos un supuesto irreal no como
un supuesto falso o equivoco, sino como
una aproximaciéon incompleta a la realidad
(Kanazawa, 1998), es decir, que deja de lado
parte de la realidad para enfocarse en la
realidad empirica delimitada que se desea
explicar. O sea, se traza algo asi como un

ceteris paribus con los supuestos. Musgrave
(1981) dirfa que estamos incurriendo en un
supuesto de dominio, o sea que definimos
bajo que condiciones nuestro modelo
es adecuado para explicar la realidad. Y
justamente lo anteriormente explicado es lo
que muchos investigadores y economistas
buscan. Simplificar la realidad para el estudio
particular de un fenémeno econémico.

Friedman en su famoso ensayo “On the
methology of positive Economics” de 1953,
llega a dos conclusiones bastante fuertes: 1)
Que la relevancia y fortaleza de un modelo
no recae en la veracidad o realismo de
sus supuestos sino en lo acertado de sus
predicciones; y 2) Que a mayor sea la irrealidad
de los supuestos hechos mas significativa sera
la teoria que recae en ellos.

Este ultimo punto es apoyado fervientemente
por Kanazawa (1998) quien dice que ceteris
paribus, entre mas irreales sean los supuestos
hechos mas parsimonioso y fructifero (o
provechoso) sera el modelo especificado.

Dado esto, entonces esimportante darse cuenta
de que los supuesto en cierta manera siempre
serdn empiricamente inexactos, esto no es algo
malo per se, sino refleja que los supuestos son
necesariamente simplificaciones de la realidad
y ayudan a describirla de forma menos
compleja, es decir, dejando ciertas partes del
modelo fijo.

Lo fructifero de un modelo, o que tan
provechoso, el definido tanto por Friedman
(1953) como por Kanazawa (1998) como
un ratio entre la cantidad de hipoétesis
desarrolladas y el numero de supuestos
usados para generarlas. Asi entre mayor sea la
cantidad de hip6tesis y menor sea la cantidad
de supuestos usados, mas provechoso (y
parsimonioso) sera el modelo. De esta forma
explica mucho con poco, extrayendo los puntos
esenciales de una serie de circunstancias
complejas que rodean un fenémeno econdémico
que se desea explicar (Friedman, 1953). Un



ejemplo de un supuesto altamente cuestionado
pero que es muy provechoso es el supuesto de
racionalidad de los agentes econémicos. Este
supuesto por muy incorrecto y hasta irreal que
sea permite desarrollar un sinfin de modelos
de equilibrio parcial en donde se describe el
comportamiento de estos agentes frente a
diversas circunstancias y shocks que podrian
enfrentar.

A su vez podemos ver que este supuesto
delimita el campo de accién de la teorfa
y relaja la complejidad que esta enfrenta,
pudiendo asi enfocarse en otros aspectos del
comportamiento econémico de los individuos
estudiados. Hemos visto en el punto anterior
que la intencién del autor es importante a la
hora de juzgar si un supuesto es relevante, util
o inutil en la realizacién del modelo.

Para entender la intencién de un autor en el uso
de ciertos supuestos que pueden ser irreales o
no. En esto Musgrave (1981) nos dice que hay
tres tipos de supuestos:

Supuestos de Despreciabilidad, en donde se
desprecia el efecto o la existencia de algun
factor.

Supuestos de Dominio, que delimitan el marco
en donde se puede aplicar la teoria armada.

Supuestos de Heuristica, que provienen del
desarrollo l6gico de las bases de la teoria.

El uso de estos tres tipos de supuestos
entregan la intencién del autor y revelan pistas
sobre que desea lograr con cada uno de los
supuestos hechos, directamente dice que parte
o subconjunto desea explicar del fenémeno
econémico que enfrenta. Es importante poner
atencion a la gramatica usada al desarrollar
los supuestos. Para reflejar esto usaremos un
ejemplo sobre un supuesto bastante restrictivo
hecho por Musgrave (1981). En primera
instancia dice “Si es que entrega o no una
diferencia detectable el poseer un presupuesto
fiscal balanceado, se asumird como que

balanceado esta” aca se entrega un supuesto
de despreciabilidad, si dice “Si el presupuesto
fiscal esta balanceado, entonces..” se entrega
un supuesto de dominio y si dice “Asuma por
el momento que le presupuesto fiscal esta
balanceado  (posteriormente relajaremos
este supuesto)” se entrega un supuesto de
heuristica. Es asi como el no redactar bien
o el no entender bien lo que se lee puede
llevar a malinterpretar la intencién del autor
a usar supuestos que se presumen “irreales”.
El mismo ejemplo se puede hacer sobre el
supuesto de la existencia de un gobierno en un
modelo dado.

Un punto interesante entregado por Kanazawa
(1998), hecho con una de las definiciones
de Nagel (1963), es que como los supuestos
“irreales” son definidos como supuestos que
describen de forma “incompleta” la realidad
de un fendmeno, puede entonces existir
una suposicién o declaracién en donde se
describa fielmente la realidad empirica que
se desea representar, con toda su complejidad
comprendida en ella. Sin embargo hasta
que esta suposicién no sea desarrollada y
expresada, toda teoria serd por tanto parcial
e incompleta. Lo que no quiere decir que sea
errada, sino simplemente se enfocan en un par
te esta compleja y amplia realidad.

En conclusién, el hecho de hacer supuestos
que otros tildan de “falsos” o “equivocos” no
es mas que una simplificacién de la realidad,
una medida de mitigacién de la complejidad
retenida enlarealidad empirica. El uso de estos
supuestos, mas que irreales son incompletos,
ademads provee de un mejor aprovechamiento
de las bases del modelo permitiendo tener una
mayor cantidad de hipdtesis a testear con una
menor cantidad de supuestos. Asi se obtiene
un modelo mas parsimonioso y simple para
entender el efecto o la implicancia de diversas
caracteristicas de los datos empiricos.

No es menor dejar de recalcar que es
importante entender con que fin se hacen estos
supuestos y el comprenderlos es una parte



relevante a la hora de examinar su relevancia,
ya que (como concluy6 Friedman (1953) en su
ensayo) los modelos debe ser juzgados no por
cuan irreales sean los supuestos empleados,
sino porlo acertado de las predicciones hechas.
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La propiedad privada:
desmitificacion desde
perspectiva marxista

Daniela Silva
Estudiantes de Derecho
U. de Chile

Desde la revoluciéon Rusa a fines de 1917
se instauro un conflicto a nivel mundial de
caracter politico, que se dice finalizé en 1991
con la disolucién de la Unién Soviética, y el
fin de la guerra fria, logrando la hegemonia el
sistema capitalista versus un sistema marxista.
Pero el capitalismo encuentra sus raices en
las revoluciones liberales inspiradas por la
ilustracion y el nacimiento del mercado, que
derrocaron el sistema feudal que imperaba en
el mundo:

“Nuestros dias llenan la época mas feliz del
siglo XVIII. Emperadores, reyes y principes
descienden afablemente desde su temida
altura y desprecian la pompa y el esplendor,
convirtiéndose en padres, amigos y confidentes
de sus subditos. La religion destroza las
vestiduras clericales y aparece en su
caracter divino. La ilustracién avanza a pasos
agigantados. Miles de nuestros hermanos y
hermanas que vivian en santificada inactividad
son cedidos al Estado. El odio a las creencias
y la coaccidon de las conciencias desaparecen,
mientras prevalece el amor a los hombres y la
libertad de pensamiento. Florecenlasartesylas
letras, haciendo mas profunda nuestra mirada
en el taller de la naturaleza. Los artesanos se
acercan a la perfeccion, igual que los artistas;
los conocimientos provechosos germinan en
todas las esferas. He aqui la descripcion fiel de
nuestro tiempo.” (Escrito encontrado en 1784
en una iglesia de Gotha, tres afios antes de la
revolucioén francesa) (Ropke, 1960)

Bajo estas ideas formadoras de la revolucion
francesa, el capitalismo se levanta sobre los
pies de la institucidn de la propiedad privada,
nunca antes concebida como lo fue desde ese
entonces hasta ahora. Paso a ser el centro de

imputacién de la mayoria de las ramas del
derecho, y ha sido entendida como un sistema
eficiente de asignacién de recursos escasos y
que ademads permite el libre desarrollo de las
personas (poseedoras). Nuestro objetivo sera
desarmar esta institucién en base a la teoria
marxista y mostrar como solo oculta y legitima
otro modo de explotacién.

Se ha dicho desde siempre que la propiedad
privada y la propiedad comun existen
conjuntamente en los sistemas y que por lo
tanto la propiedad privada y sus peligros de
justicia distributiva son solo una cuestion de
grado, pero por mas que se trate de justificar
hay un problema insalvable, que consiste en
el, ;por qué privar a la comunidad del control
de los recursos que pueden ser de importancia
para el bienestar de sus miembros?, y
especialmente ;por qué requiere que se
movilice la fuerza social en apoyo ala exclusién
de muchos miembros de la sociedad sobre
todos y cada uno de los usos de los recursos
que se necesitan para vivir? (Waldron, 2010,

pag. 11).

Asi pues empezaremos analizando la justicia
enuno y otro sistema desde la perspectiva de la
principal diferencia entre estos, la asignacién
de los medios de produccién: en el primero
“las condiciones materiales de produccién les
son adjudicadas a los que no trabajan bajo la
forma de propiedad del capital y propiedad
del suelo” (Marx, 2012, pag. 30) mientras
que en el segundo las condiciones materiales
de producciéon son propiedad comun de
los obreros. A pesar de que la adjudicacién
propiamente tal tiene una explicacién en la
historia, para entender como se llega a tener
la necesidad de apropiarse de estos medios
debemos hacer una breve explicacion del
funcionamiento de la economia que nace del
intercambio de valores de uso.

En el mercado se intercambian mercancias
cualitativa y cuantitativamente diferentes
mirdndolas como iguales, por lo que debe
existir algo comun e igual entre los bienes



intercambiados, y esa sustancia no es otra que
el tiempo de trabajo socialmente necesario
para la produccién de valores de uso social
(Marx, 2010, pag. 54-55). Este intercambio
es el que se expresa en términos de M-D-M’,
y constituye el modo de apropiarse de los
valores de uso, pero hasta aqui solo hay
intercambio de iguales que no difiere del modo
primitivo del trueque, propio de la era feudal.
Pero el capitalista lo que busca es el proceso
de D-M-D’ en donde D’ ya no es igual a D,
sino que, contiene a D y a la vez un plusvalor
extraido de la compra y venta de la mercancia.
Esa mercancia peculiar que produce valor no
es otra que la fuerza de trabajo nica posesiéon
del obrero liberado. Ahora se entiende con
claridad el quid de la frase “libertad, igualdad
y fraternidad” que tanto pregonaban los
ilustrados, ya que solo asfi el proto-capitalista
podria encontrar esta mercancia singular
en el mercado, comprarla y hacerse suyo su
producto, ya que este ultimo es el valor de uso
de la fuerza de trabajo. Por lo tanto no es banal
la instauracién de la exclusiéon de muchos y
justificar y legitimar esta por medio de teorias
contractualistas, utilitaristas o meritdcratas,
como también la mantencién de este sistema
a través de una maquinaria estatal burocratica
al modo del panéptico de Bentham.

No habia otro modo, para convertir el dinero
en capital era necesario liberar al obrero de la
tierra y esta que quede en manos exclusivas
de aquellos que poseen dinero como para
iniciar el ciclo de produccién -capitalista.
Aunque deberiamos aclarar en este punto que
ni siquiera la tierra pertenece completamente
a los capitalistas, esta una tercera clase que
por cuestiones de materialismo histérico son
los principales poseedores de los medios de
produccidn: los rentistas, esta monopolizacién
del suelo deviene normalmente en la
monopolizacién del capital.

Es claro pues que la distribucién de los medios
de produccién determina la distribucién de
los medios de consumo. Por lo que el caracter
fetichista de las mercancias propio del sistema

actual es de la naturaleza encubridora y
en busca de legitimacién constante de la
propiedad privada, tal caracter cosificador
se expresa con claridad en nuestro Cédigo
Civil en su articulo 577 “Derecho real es el
que tenemos sobre una cosa sin respecto a
determinada persona” (Bello, 2010, pag. 76).

Asi pues cuando Rousseau considerd la
propiedad privada como dividendo de paz
para salir del estado de naturaleza salvando
la injusticia que esta podria conllevar a través
de la asignacién de aquella por el aparato
estatal, cae en el craso error de considerar asi
resuelto el problema de la justicia distributiva.
La propiedad privada de por si es un sistema
que otorga a unos derechos en desmedro de
otros y por su naturaleza contradictoria atenta
incluso contra las mismas libertades civiles
que dieron su nacimiento, ya que una vez
conseguida la acumulacién originaria, a través
de la asignacién de medios de produccién que
permitan negociar con los poseedores de
fuerza de trabajo (y de nada mas) y apropiarse
de su valor de uso, el trabajo; se requiere de
un poder fuerte “donde el Estado tiene atada,
fiscalizada, regulada, vigilada y tutelada a la
sociedad civil” (Marx, 1985, pag. 69).

Ahora bien, se ha sostenido que pese a las
injusticias que puede aparejar, la asignacién
de una porcioén de tierra a ciertas personas que
les da derecho a disponer sobre determinadas
porciones del planeta como esferas privativas
de su voluntad privada, con exclusion de
todos los demds (Marx, 2012a). Es un mal
subsanable en comparacién a que es un
sistema que promueve la eficiencia, puesto
que se cree, erroneamente, que la asignacién
a personas particulares, las que buscan cada
una su propio interés, conlleva un impulso
por el cual los recursos se van a gastar de
forma eficiente a modo de lograr la mayor
felicidad para el mayor numero de personas.
Pero como la forma de propiedad privada solo
busca cumplir un fin que es la apropiacién
de la mayor porcién posible de plusvalia, no
necesariamente eso va a significar aumento



real de las ganancias. Se suele confundir el
impulso modernizador tipico del capitalismo,
que se revoluciona a si mismo, con eficiencia
en términos de ganancia, pero si sabe que,
en términos actuales, el PIB de una nacion
proviene exclusivamente del tiempo de trabajo
gastado en la producciéon de bienes utiles
intercambiables en el mercado, que hace que la
modernizacién aparezca como eficiencia, y asi
por tanto justificacién de la propiedad privada
como medio idénea para promover aquella.

Ese impulso innovador y revolucionario
proviene de hecho de que la tecnologia es un
modo de transferir el valor, de modo que el
primero en innovar baja sus costos constantes y
por lo tanto como es el tnico que ha hecho esto
no es razén suficiente para que el precio baje
y obtiene entonces una ganancia significativa
en contra de aquellos mas lerdos. Esto es lo
que explica las crisis ciclicas del sistema, ya
que cada individuo (persecucién de intereses
particulares) busca bajar sus costos para
obtener esta ganancia, lo que deviene en una
tendencia de reducir la cantidad de trabajo,
y como ya hemos repetido, si solo del trabajo
proviene el valor, jes entonces mas eficiente el
capitalismo! Es claro que no.

Esta ilusién de eficiencia provocada por la
innovacién es un claro reflejo del fundamento
de que en paises como China, hoy en dia se estén
adoptando normativas de propiedad privada,
y es claro que se ha dicho que no puede ser
otra cosa, mas que estos cambios normativos,
los que han impulsado al desarrollo de China.
Otra falacia mas, el crecimiento de China se
explica también en funcién de la teoria del
valor: si el valor solo proviene del trabajo
gastado en la produccién de valores de uso
intercambiables en el mercado, cuando
aumenta considerablemente la masa de fuerza
de trabajo a causa de la migracién campo
ciudad, aumenta el valor producido.

Esto es una caracteristica particular del
sistema, la expropiacién del campesinado
independiente, asi se vio en nuestro pais

durante la reforma agraria llevada por
los Gobiernos Radicales hasta Salvador
Allende, periodo en el cual chile presento un
crecimiento inigualado, en el periodo 1946-58
crece la fuerza de trabajo a un 2,3 por ciento
anual, y en el ciclo siguiente de 1958-71, a un
2,8 por ciento anual (Riesco, 2012, pag. 11);
asi también en paises como Japén cuyo excedo
campo ciudad se dio a inicios de este siglo.

Todo lo anterior son efectos de la llamada
acumulacién originaria, que da nacimiento
al capital. El secreto de esta se deja entender
luego de hacer la distincién entre: propiedad
privada en términos lockeanos, segiin Locke
hay algo que inmanentemente es propiedad
individual: el cuerpo humano y el trabajo
que se hace con este, por lo que el individuo
se apropia de todo aquello que es producto
de su propio trabajo (Waldron, 2010) o sea
“la propiedad privada -resultado del trabajo
propio- basada, por asf decirlo, en la fusién del
individuo laborante independiente, aislado, y
sus condiciones de trabajo” (Marx, 2010: 754).
Y propiedad privada capitalista, que desplaza
a la anterior y es la que subyace en nuestro
sistema. Esta ultima se funda “en la explotacién
del trabajo ajeno, aunque formalmente libre”
(Marx, 2010, pag. 754). Ese es el secreto, a
través de la propiedad privada, reinante en
todo el mundo como el gran derecho moderno,
se lograla escision del obrero con la propiedad
sobre las condiciones para la realizacién del
trabajo (Marx, 2010, pag. 709), pues de ese
modo encuentra aquella mercancia libre que al
ser consumida produce valor y plusvalor.
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El valor del trabajo directivo

Gerardo Rojas
Estudiantes de Ingenieria Civil Industrial
U. de Chile

Como es tradicional en Chile desde hace ya
varios, muchos afios, enero se transforma en
el mes de las oportunidades y las elecciones
para un gran nimero de quienes finalizan
sus estudios secundarios y se embarcan en
esa aventura llamada educacién superior.
Para ellos es natural (o al menos es muy
deseable) averiguar todo lo referente al
mundo universitario y laboral: oferta de
carreras, mallas, ingresos al egresar, perfil de
los egresados y, por supuesto, mercado laboral.

Hace un poco mas de tres semanas Laborum.
com publicé un ranking con las carreras mas
demandadas en el mercado laboral chileno.
El listado es encabezado por Ingenieria
Comercial, le siguen Contador Auditor,
Ingenieria Civil Industrial y Administracion
de Empresas. Es decir, el mundo del trabajo de
hoy en Chile requiere en una medida no menor,
de profesionales y personas dedicadas a la
administracion y gestion. Pero esto revela algo
mucho mas interesante si se mira a través del
cristal que hace tantos afios Karl Marx creara
en El Capital.

Tomemos las premisas que aparecen en el
capituloIdel Resumen elaborado por Alejandro
Yafiez de El Capital. Se dice que el valor de
las mercancias reside en el trabajo humano.
Toda mercancia tiene valor porque hubo una
persona que trabajé durante horas en ella, y es
posible llevar el producto al mercado para ser
intercambiado. Adicionalmente, en el capitulo
XIII del mismo libro se dice que cuando se
aplica tecnologia a la creacion de mercancias
no se transfiere mas valor que el que le agrego
el trabajo humano a la maquina tecnoldgica,
y es muy inferior que si esa mercancia fuese
elaborada sin maquinaria, sino sélo por las
manos del hombre. Por ultimo, para asegurar
que el trabajo estd efectivamente presente en

los bienes se hace el ejercicio de pensar qué
diferencias hay en el quehacer del sastre y del
tejedor. Se llega a que son oficios distintos,
pero quitando las diferencias el terreno comuin
que tanto sastre como tejedor pisan es que en
ambos utilizan el cerebro y musculos humanos
y hay un desgaste.

Ahora bien, los tiempos han cambiado. Hace
cinco afios no existian los iPads, hace veinte el
computador era una herramienta de algunos,
hace cincuenta el celular no era cotidiano y
hace cien no se tenian las modernas maquinas
con que en muchos sectores de la industria
se construyen productos. Sin embargo, las
personas siguen existiendo y sigue trabajando.
Vea lo que usted hace dia a dia.

Las preguntas que surgen de leer lo anterior
son ;dénde queda el valor de ese trabajo en la
actualidad? ;Cudles son las mercancias que los
administradores y gerentes crean, si sabemos
que en realidad no tocan los productos que
producen las compafifas para las que trabajan?

El objetivo de este ensayo es desarrollar una
propuesta coherente con la Teoria del Valor
de Marx. Existen en nuestra vida cotidiana
muchas profesiones que no crean productos
tangibles directamente, algunas ni siquiera se
relacionan con la produccién de especies, como
la actividad intelectual o la sicologia. Aqui
presentamos una incipiente y modesta linea
del valor que tiene el trabajo con personas.

Antecedentes: avanza la tecnologia, se
traslada el trabajo

Ya observamos que los tiempos han cambiado
y eso se nota en un cambio de estilo de vida
traido por un avance en tecnologia. Hoy nadie
en Chile podria sobrevivir sin los elementos
que nos acompafian dia a dia, basta recordar
lo que sucede cada vez que falla el Sistema
Interconectado Central: nada. Las personas
no hacemos nada, porque sin electricidad
no tenemos acceso a los instrumentos con
los que trabajamos, nos entretenemos o nos



alimentamos.

Este cambio tecnolégico desde la época de
Marx ha hecho que las formas de trabajo
cambien. Ahora hay menos obreros y mas
gente en la oficina, pues las maquinas han
facilitado el trabajo, haciendo disminuir
el nimero necesario de trabajadores para
ejecutar el proceso de creacién de, por ejemplo,
panales para bebé. Recuerdo cémo en la planta
papelera de Puente Alto existen maquinas que
sélo requieren materias primas al inicio, y
arrojan pafales envueltos, con colores, formas,
absorbentes y marcas. Todo, sin que mas que
dos personas actuaran. Dos personas, ninguna
de las cuales era una seflora que teje mantillas.

Este avance ha permitido (o impuesto)
que las personas se dediquen (busquen)
otras actividades. Llegamos asi a trabajo
administrativo, a los servicios tan masificados
hoy. Se desplaza la actividad bruta para dejar
espacio al trabajo con personas. Y no se trata
solamente del trabajo masculino, sino también
del femenino y del trabajo juvenil. El porcentaje
de mujeres que trabajan activamente ha
subido en Chile, desde 1990 a 2006, en casi 20
puntos porcentuales, segun cifras del Informe
de Desarrollo Humano para Chile, elaborado
por PNUD en 2010. En el caso de los jévenes
se observa como hoy ellos acceden a cursar
estudios terciarios. Se capacitan antes de
ofrecer su trabajo en el mercado.

Sin mercancias: el trabajo del directivo

Tomaremos como caso de andlisis en este
ensayo el trabajo del directivo Henry
Mintzberg presenta en su texto “The Manager’s
Job” y en su libro “Managing” lo que en la
practica hace un directivo. Para llegar a las
conclusiones que indican que los directivos en
realidad no se dedican a coordinar, planificar,
organizar ni controlar Mintzberg pasé 29
dias con 29 directivos distintos. En cada uno
de esos dias observé que los directivos se
desenvolvian en ambientes conversacionales,
hacian que las personas actuaran y asi la

agrupacion, empresa o compaiiia llegaba a
cumplir las metas propuestas.

Mintzberg describe lo que hacen los directivos
en las siguientes premisas:

Los directivos trabajan incesantemente y
prefieren los medios orales para recibir
informacion.

Mas alld que como autoridad formal, los
directivos son en las organizaciones personas:
Son cabeza visible, Son lider, Funcionan como
enlace.

Juegan papeles informativos: son monitor,
difusor y porta voz.

Finalmente, juegan papeles decisorios: son
empresarios, son gestores de anomalias, son
asignadores de recursos, son negociadores.

Validando el modelo se tiene entonces que
existe un trabajo, existe un desgaste y si el
trabajo humano crea valor, debe haber valor
en lo que hacen los directivos, pero, ;quién se
lleva ese valor?

El analisis contrarreciproco

A priori no sabemos qué pasa con el valor del
trabajo directivo. Simplemente asumimos que
existe, pero no tenemos idea de dénde ni por
qué.

Asumimos como verdaderas las premisas
de Marx mencionadas mas arriba en este
texto. Entendemos que el trabajo humano
genera valor y que ese valor se traspasa. Hoy,
dada la existencia de la industria de bienes y
servicios, las mercancias no pueden ser los
Unicos objetos con valor, pues la movilidad del
trabajo que ha generado el avance tecnolégico
dejaria a los humanos sin valor. Dado que cada
vez hay mayor produccién y avance y mejoras
e innovaciones, pretender la falta de valor
humano no calza con la realidad cotidiana.




Pero el ver el aporte de quienes trabajan en
“la oficina” si calza con la realidad cotidiana, y
para demostrar que existe valor, es decir, para
demostrar que el quehacer del ejecutivo y por
tanto del directivo es valioso (tiene valor),
pensemos por un momento que tal directivo
no existe.

Si en wuna organizacién cualquiera no
hay un directivo, entonces no habria una
cabeza que mediante la creacién de redes
conversacionales orquestara el quehacer de
la organizacién. Asi mismo, no habria a quien
prometer realizar determinado trabajo, a
quien acudir en el problema, a quien reportar
lo avanzado. Sin directivo en una organizacion,
o las personas se vuelven robots y actiian de
acuerdo a la contingencia tomando decisiones
que no pueden tomar, pues la falta de poder
concentrado complica la coordinacidn, o las
personas colapsan con la organizacién.

Ahora bien, podria entenderse que, como la
tierra para producir frutos, el directivo es
necesario para que las empresas produzcan,
pero no necesariamente entrega valor. En
este punto hay dos argumentos que nos hacen
creer que a diferencia de la tierra la persona
que ejerce la direccién aporta.

Primero, existe trabajo humano tendiente a
producir un algo. Este algo, en tltima instancia,
es la mercancia que genera la firma. Pero entre
tanto, en medio del proceso de produccién,
existe, ademas de lo descrito por Mintzberg
unaresponsabilidad en el directivo que entrega
valor. El segundo argumento se basa en el
texto “;Por qué la administracién publica?” de
Herbert Simons. En ese escrito se explica que a
través de las organizaciones las personas son
personas, mediante la pertenencia serealizany
contribuyen al mundo. El crear organizaciones
depende del directivo, el hacer que funcionen
y que integre a miembros. Hasta aqui no hay
grandes diferencias del directivo con la tierra,
pero si se piensa que al directivo le pagan por
este servicio, es decir, ésta es su mercancia,
sumando al primer argumento, entonces hay

generacion de valor.

Se tiene entonces valor del trabajo directivo.
Pero sigue sin responderse la pregunta de
cémo se materializa o entiende ese valor.

Trabajo con personas: construccién de capital
humano

Como propuesta de este ensayo se presenta
la siguiente tesis: el valor del directivo se
materializa y expresa en todas y cada una de
las acciones de los dirigidos en la creacién
de una determinada mercancia y/o servicio,
mediante la coordinacién, correcta ejecucion
y mejoramiento de las personas que forman la
organizacién. El valor del directivo en ultima
instancia deberia contribuir a mejorar a cada
miembro de la organizacién, creando capital
humano que mejore los procesos productivos.

Desarrollemos lo anterior:

Proponemos que el accionar del directivo
traspasa valor a las personas con que el
directivo trabaja mediante la articulacién de
la red conversacional que permite un buen uso
de informacién e incita a la accién.

Ademds, que ese valor traspasado a las
personas finalmente impacta la produccién de
las mercancias y por tanto el valor del trabajo
directivo, al facilitar lo que se hace, también
llega a las mercancias.

Finalmente como propuesta que aporte a las
personas, entregamos nuestra vision en la que
el trabajo del directivo debe construir capital
humano en los miembros de la organizacién.
Esto aumentaria el valor que las personas
le traspasan a las mercancias, y por tanto
el trabajo del directivo, de forma indirecta,
también termina tomando cuerpo en una
mercancia.

Implicaciones

Sin duda, Karl Marx es uno de los filésofos




mas influyentes de nuestra época. S6lo basta
recordar la encuesta que la BBC de Londres
realizé a sus auditores sobre quién era el
filé6sofo mas importante de la humanidad,
en la que el ganador fue Marx. Dicho esto, el
pensamiento de Karl no es algo que deba
tomarse a la ligera o no tomarse. Es bueno
darle una vuelta a lo que piensa.

Lo aqui presentado es una nueva forma de ver
el trabajo del directivo. Elimina el concepto
tradicional e incluye el del trabajo humano,
llevando hacia un terreno comun el quehacer
de todo hombre y mujer en el siglo XXI. Asi es
mas fAcil proponer, crear, construir y analizar
nuevas distinciones que permitan mejorar la
calidad de vida y de relaciones entre personas
en el mundo actual.

Por ultimo, entendemos que pensar en el
trabajo del directivo como constructor de
capital humano sale del sombrero. Pero no es
mas que la expresion de un querer aportar al
mundo, y que en ese ensayo se condice bien
con lo propuesto.

Esperamos que el lector tenga preguntas en su
cabeza. Tenga dudas, propuestas, distinciones,
conceptos,ideaslocasyno tanto. Side construir
nuevas visiones se trata, agradeceriamos la
colaboracién, pues no estamos aqui para vivir
aislados, sino para crear en comunidad.
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En torno a la libertad:
Consideraciones entre Trotsky y
Friedman

Nicolds Arenas
Estudiante de Administracion Puiblica
U. de Chile

Lacuestiondelalibertad, enlateoriaeconémica
moderna, se ha manifestado siempre como un
concepto abstracto e impreciso, esto porque
las diversas corrientes intelectuales se han
apropiado de él para sustentar las bases
axioldgicas de sus respectivas doctrinas,
otorgandole una multiplicidad de sentidos e
intenciones que no permiten una comprension
homogénea del término. En el presente ensayo
se analizard la relevancia de discernir las
distintas intenciones en torno a la libertad,
confrontando la teoria delalibertad econémica
de Friedman respecto de la tesis bolchevique
del trabajo obligatorio plasmada en la obra
temprana de Trotsky, con el propdsito de
revelar la incompatibilidad entre la libertad
individual y la liberacidn colectiva.

De Adam Smith a Milton Friedman, el
liberalismo sostendria que la existencia del
hombre bajo el fundamento de la libertad
permite mantener la armonia natural de
intereses (Sabine, 1994). Asi, la cooperaciéon
mutua entre individuos, en relacién a sus
propdsitos particulares y bajo una ldgica
utilitarista, fundamentaria racionalmente la
libertad a partir de la maximizacién de los
beneficios de las fuerzas individuales.

Tras la debacle y resurgimiento de las
sociedades capitalistas de posguerra, diversos
economistas liberales deciden retomar, con
el objeto de criticar la excesiva intervencion
estatal que supuso la reconstrucciéon de la
Europa occidental, los preceptos de la libertad
econémica en beneficio de un supuesto
progreso econémico global. Asi, autores como
Friedman o Von Hayek iniciarian una renovada
corriente liberal que atacaria la figura del

Estadotodavez que este coartarfalaslibertades
individuales a través de sus intervenciones. De
este modo, los nuevos-liberales plantearian
la necesidad de perfeccionar el capitalismo
sobre la base de lo que ellos considerarian un
modelo de competencia perfecta, permitiendo
posicionar al mercado, y desautorizando al
Estado, como tnico mediador politico de la
libertad.

El concepto de libertad, sin embargo, parece
diseminarse en las necesidades econdmicas
establecidas por los liberales. Ejemplo de esto,
serfala concepcién hegemdnica de la economia
global, donde el mercado garantizaria la
diversidad de servicios otorgados por las
distintas empresas, las cuales creerian
poder asegurar la libertad de eleccién de los
individuos a través del consumo. Pero ;es
posible hablar de libertad cuando no todos los
individuos de una sociedad poseen el mismo
poder adquisitivo para hacerse de un producto
o pagar un determinado servicio? Y, por tanto,
ces posible la libertad politico-econémica bajo
un sistema capitalista?

En Capitalismo y libertad (1966), Friedman
se refiere a la libertad del individuo como fin
ultimo de su existencia, considerandola como
un valor en cuanto a las relaciones sociales.
No obstante, la forma sustancial de la libertad
radicaria en el mercado, como componente
directo de esta, el cual -dird Friedman-
estableceria la relacion entre la libertad
econdmica y la libertad politica en base a la
contraposicién de sus respectivos poderes.
De esto, se desprende la principal tesis de la
filosofia de Friedman, en la cual sostiene: “la
libertad econdmica es una condicién necesaria
de la libertad politica.” (Beyer, 1995, pag. 436).

El concepto de libertad econémica se funda en
la libre eleccién de productos o servicios en
torno a un sistema de competencia perfecta.
Para que este sistema exista, seria necesaria
la homogeneidad en la oferta de productos, la
informacién completa de estos, la movilidad
de los factores econémicos (tierra, fuerza



de trabajo y capital) y multiples ofertantes y
demandantes sin barreras de entrada/salida
del mercado. Todos estos factores anularfan
la posibilidad de que existiese monopolio,
garantizando con ello una economia de
intercambio y libre mercado, sustentada
en las interrelaciones entre individuos y
empresas privadas. Serfa entonces desde esta
premisa, apoyada en la légica del laissez faire,
que Friedman plantearia la incidencia de un
capitalismo competitivo en la constitucién de
la libertad politica y la libertad econdmica:

“La clase de organizaciéon econémica que
produce libertad econdémica directamente,
es decir, el capitalismo competitivo, produce
también libertad politica porque separa el
poder econémico del poder politico, y de esta
forma permite que el uno contrarreste al otro.”
(Friedman, 1966, pag. 23)

Sin embargo, habria que preguntarse de
qué modo la estructura econémica llega a
contrarrestar al poder politico, y como se
genera esta division entre ambos. De aqui
se desprende uno de los planteamientos
principales de Friedman en torno al rol del
Estado en la sociedad capitalista, el cual
sefiala que la concentracion del poder politico
constituye una amenaza a la libertad de los
individuos, debido al caracter intervencionista
y controlador de esta estructura. No obstante,
reconoce laimportancia del Estado al momento
de regular, conforme al derecho, los dominios
en los que recae la propiedad privada, por
lo que establece la importancia del Estado
y de los gobiernos en tanto instrumento
de protecciéon de la hegemonia mercantil. A
partir de este planteamiento, Friedman se
preguntara: ;cémo podemos beneficiarnos
de la promesa del Estado y al mismo tiempo
evitar la amenaza a la libertad? (Friedman,
1966, pag. 14). Pararesponder a esta pregunta,
el autor concibe dos tesis: la primera, seria el
gobierno econémico del mercado, basado
principalmente en la cooperacién voluntaria
entre individuos bajo una interrelacién de las
empresas privadas. Esto permitiria el control

y regulaciéon por parte del sector privado
sobre los poderes del sector gubernamental,
manteniendo una “eficaz proteccién” de las
libertades de palabra, religién y pensamiento
(Friedman, 1966). En segundo lugar, se
estableceria la dispersion del poder estatal,
sustentada en una alta descentralizacién de sus
respectivos érganos, con tal de contrarrestar la
influencia del poder politico por sobre el poder
econdémico.

Este principio de causa-consecuencia, que
gobierna la conexién entre la economia y la
politica (Friedman, 1966), parece determinar
una interdependencia directa entre ambas,
tal y como lo hubiese planteado el mismisimo
Marx cien afios antes. Se genera, sin embargo,
una disyuntiva en la tesis de Friedman, pues,
éste plantea la libertad politica como un efecto
de la escisién de ambos poderes, proponiendo,
al mismo tiempo, la desconcentraciéon del
poder politico en pos de la libertad. De este
modo, tras la instrumentalizacion del Estado
y los 6rganos centralizadores, no habria forma
alguna de asegurar la desconcentracién del
poder, ya que las voluntades politicas serfan
remplazadas por relaciones de intercambio
mediadas por empresas privadas, garantizando
asilas libertades individuales s6lo bajo el alero
de un supuesto equilibrio mercantil.

Pensar la cuestion de la libertad, en base a la
dispersion organica del poder, sea este politico
0 econdmico, nos conduce a un abismo o a una
serie de dilemas en torno al significado de la
libertad como fundamento de la existencia
del hombre. En el texto Capitalismo y libertad,
Friedman refiere el condicionamiento de
la libertad en torno al grado de accién y
posibilidades de elecciéon de los individuos,
esencialmente desde la premisa de que la
variedad y diversidad de la accién individual
permite evitar la mediocridad uniforme
producida por la hegemonia estatal en la oferta
de servicios. Asi, la cooperaciéon voluntaria
entre individuos daria pie a una sociedad
compuesta por diversas entidades privadas,
donde las interrelaciones estarfan reducidas



a “las elecciones econdmicas racionales, a la
expresion de un gusto y de una necesidad que
son satisfechas en el mercado” (Mulot, 2009,
pag. 36) en pos de maximizar los beneficios
personales, lo cual se resume -en términos
neoliberales- en un mayor grado de libertad
para estos individuos.

Aun cuando parezca extravagante, Friedman
afirma la posibilidad de que todos podamos
proveernos mutuamente de multiples
servicios, respondiendo con ello ala diversidad
de preferencias de nuestros pares. No obstante,
esta tesis pierde fuerza empirica, toda vez que
no es posible la participacién irrestricta de
todos los individuos en el mercado y, si ello
fuese posible, esto no se expresaria jamas
en una igualdad de condiciones econdémicas.
De este modo, hablar de libertad individual
nos remitirfa al hecho de que todo individuo
tendria la capacidad de producir un gran stock
de mercancias para hacerse parte del proceso
de intercambio de productos o servicios en
el mercado. Ademads, ya que el capitalismo
competitivo no plantea la eliminaciéon del
dinero como factor comun del intercambio de
especies, cada productor deberia asegurarse
de mantener un nivel constante de utilidades
que le permitiera adquirir servicios en torno
a sus propias necesidades. En tal sentido,
cada individuo necesitaria primero garantizar
una cantidad determinada de ventas para
mantenerse activo en el proceso social del
intercambio mercantil. En razén de esto,
un gran numero de capitalistas no estarfan
resguardados en el goce de su derecho a
la libertad, ya que el caracter oscilatorio
de la economia especulativa supone
inevitablemente la posibilidad de crisis
financiera para un determinado grupo de
empresas que no logre adecuar sus productos
a las necesidades o gustos de la poblacion.
En consecuencia, el derecho a la libertad,
para quienes no poseen medios para fundar
una empresa privada, estaria limitado, e

incluso lo estarfa para aquellos que con su
fuerza de trabajo sostienen la produccién de
una empresa, ya que sus salarios (inferiores,

por cierto, a las ganancias generadas por
cada empresario) no les permitiria adquirir
libremente los productos o servicios que
ofrece el mercado, derrumbando la ilusion de
Friedman en torno a la libertad de eleccion en
un mercado competitivo.

Por factores como los recién mencionados,
es que la libertad resulta dificil de concebir
por medio de la descentralizacién econémica,
debido a que no existiria ningin érgano o
institucién capaz de asegurar la participacién
igualitaria de los individuos dentro del proceso
de intercambio de mercancias.

La teoria marxista, a contracorriente,
responderia a esta premisa, puesto que al
criticar la concepcién individualista del
capitalismo (sea cual sea su expresién),
atacarfa la imposibilidad de integrar
plenamente a todos los individuos. Garantizar
la igualdad de oportunidades en un sistema
de produccién de mercancias no puede
lograrse en el marco de un sistema que tan
s6lo beneficia a aquellos que tienen la chance
de hegemonizar el mercado global. Desde
la génesis del marxismo, con Marx y Engels,
hasta su aplicacién practica y estratégica en
autores como Lenin, Luxemburgo y Trotsky,
se han hecho patentes las deficiencias del
capitalismo, especialmente respecto de la
premisa de una libertad individual, y, a partir
de esta orientacién tedrica, se pretende
cuestionar la teorfa de Friedman en tanto
sistema econdémico y politico.

El sistema de planificacién capitalista, para
Trotsky, supone la distribucién irracional de
la mano de obra, esto es, predominancia de
la compraventa como base del proceso de
intercambio y de las oscilaciones de precios en
el mercado capitalista contemporaneo, o lo que
podria ser la inestabilidad de salarios en un
sistema de capitalismo competitivo. La critica
de Trotsky al capitalismo y a sus concepciones
liberales, estdn basadas en la planificaciéon
econdmica que este previé parala organizacién
del socialismo ruso tras la Revolucién de




Octubre, por lo que su oposicién al régimen
capitalista serad considerada en funcién de la
contradiccién entre la planificacion capitalista-
(neo)liberal y la planificacién econémica de la
transicion al socialismo.

La concepcidn socialista de la libertad, en el
contexto del Estado transitorio, se ve reflejada
en la funcién que estos otorgan al trabajo
en la sociedad socialista, donde -sefialara
Trotsky- el trabajo “constituye la organizacién
de la nueva sociedad, porque toda sociedad
descansa en el trabajo” (Trotsky, 2007). De
esta forma, la organizaciéon de la sociedad
seria, en efecto, la organizacién del trabajo, la
cual necesita de su estructuracion en base a un
sistema econdémico-politico centralizado.

La centralizacién de las tareas econdmicas
habria sido elemental en el socialismo de siglo
XX, debido a que es el Estado -gobernado
por las mayorias trabajadoras- quien habria
debido promover el trabajo obligatorio en
pos de la planificacién econémica del régimen
politico.

Aqui se genera una disputa inevitable entre la
concepcion neoliberal y la marxista, ya que la
centralizacién delapoliticaylaeconomia,enun
Estado autoritario, supone el aniquilamiento
de las libertades en su maxima expresion.
Trotsky, consciente de esto, respaldaria su
tesis del trabajo obligatorio, al remplazar
la predominancia de la privatizaciéon de la
propiedad por el principio de la socializacién
de los medios de produccién. Por otro lado,
en oposicion a la tesis del trabajo obligatorio,
aparece el concepto liberal de la libertad
de trabajo, el cual sefiala que hay completa
libertad para los trabajadores en cuanto a
elegir a quién vender su fuerza de trabajo.
Trotsky en Terrorismo y comunismo critica
este concepto argumentando que este supone
una ficcién juridica sobre la base de la venta
libre del asalariado (Trotsky, 2007, pag. 255),
ante lo cual plantea la siguiente pregunta:
;puede o no comprar un capitalista a un precio
aceptable la fuerza de trabajo? (Trotsky, 2007,
pag. 256) En virtud de esta disyuntiva, sera que

Trotsky establecié la inoperancia del concepto
de libertad de trabajo, el cual quedaria
reducido, a fin de cuentas, a la eleccion forzada
del trabajador de vender su fuerza de trabajo a
un precio paupérrimo.

El concepto de libertad que defiende
Friedman, por su parte, termina por perder
viabilidad objetiva en cuanto régimen
politico-econémico, debido a que no es
capaz de resguardar el desarrollo igualitario
de las masas involucradas en el proceso de
produccién mercantil. Asi, por el contrario,
la planificacién econémica de la transicién
al socialismo renegaria de toda posibilidad
de libertad, argumentando que la proteccién
de las libertades individuales no permitiria
el crecimiento econdémico en igualdad de
condiciones para todos los individuos de
la sociedad, por lo que seria indispensable
un organo centralizador de la economia y
la politica, que permitiera la igualdad de
condiciones para toda la sociedad. Pese al
caracter coercitivo y controlador que supone
la implantacién del trabajo obligatorio como
politica de Estado transitorio, éste permitiria,
alargo plazo, el goce colectivo de los productos
del trabajo en igual (o similares) condiciones,
siendo esto un propoésito que supera la libertad
del individuo y que se extiende a la liberacién
de las mayorias.

(Serd entonces la libertad el fundamento
necesario para cualquier tipo de planificacién
politico-econémica? ;0 se constituiria éste
como un valor agregado del que so6lo unos
pocos podrian gozar?
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Como la plusvalia relativa
influye en el proceso de creacion
de valor y como se relaciona este
concepto con la distribucion de
la utilidad generada

Cristobal Bocaz
Estudiante de Ingenieria Industrial
U. de Chile

“Un jardinero que cultiva su propio jardin, con
sus propias manos, une en su persona los tres
personajes, de propietario, agricultor y obrero.
Su produccién, por lo tanto, debe rendirle la
renta del primero, la ganancia del segundo y el
salario del tercero.” Adam Smith.

Hoy en dia vivimos en un mundo altamente
dinamico, donde las diferentes empresas u
organizaciones deben adaptarse rapidamente
a los cambios generados por el ambiente en
el que se encuentran, sobre todo, adaptarse
a los diferentes sistemas productivos para
poder generar valor agregado a sus productos
o servicios. Esto nos lleva a un concepto
clave: Productividad. El modelo neoliberal
define este concepto como “la cantidad de
produccién que obtiene una empresa a partir
de una determinada cantidad de factores
productivos, la cual puede ser distinta a la que
puede obtener otra empresa. Influyen tanto las
innovaciones tecnoldgicas como directivas de
la organizaciéon” (Perloff, 2004, pag. 178).

A partir de esta organizacion de los diferentes
factores productivos (donde se incluye
obviamente la mano de obra de los diferentes
trabajadores, tanto directos como indirectos
del producto o servicio realizado), las
empresas son capaces de cubrir sus costos
fijos y variables para posteriormente generar
utilidades, pero ;cuanto es lo que tiene que
trabajar realmente un empleado para cubrir
sus propios costos de oportunidad? ;Cémo el
trabajador genera este excedente y en manos
de quien termina la ganancia generada?

Para responder a estas interrogantes debemos
adentrarnos en un personaje histérico que
revoluciono el pensamiento de su época y lo
sigue haciendo en la actualidad, es considerado
por The Financial Times como uno de los
cuatro grandes economistas de la historia y
es considerado como uno de los clasicos de la
economia, Karl Marx y su teoria de la plusvalia.

Karl Marx fue un destacado economista (entre
muchas cosas mas), el cual nacié en 1818 en
el reino de Prusia, actual Alemania. Entre
sus obras mas destacadas encontramos el
Manifiesto del Partido Comunista y El Capital.
En este ultimo da a conocer su teorfa de la
plusvalia, la cual es clave para responder las
interrogantes realizadas anteriormente.

Marx define la plusvalia como el trabajo no
remunerado que realiza el trabajador, el cual
esta por sobre su fuerza de trabajo, y del cual
el capitalista obtiene los beneficios producto
del riesgo y costo de oportunidad que tiene
al realizar sus diferentes inversiones. Para
exponerlo de una forma simple consideremos
lo siguiente: Un trabajador tiene una jornada
laboral de 10 horas, en cual produce 10
productos por cada hora a un valor de US$1
cada uno, es decir, produce US$100 en su
jornada de trabajo, pero su salario alcanza
solo los US$80, este excedente, en este caso
US$20, queda en manos del capitalista por las
razones antes mencionadas y tiene el nombre
de plusvalia o plusvalor.

Este concepto nos aclara las dudas generadas
en un principio pero nos instala otras,
principalmente una: ;existe alguna forma
de que esta plusvalia crezca sin tener que
aumentarlajornadalaboral delos trabajadores
y en manos de quien queda esta ganancia extra
generada?

Marx también tiene la respuesta a la primera
parte de esta interrogante, dando a conocer el
concepto de plusvalia relativa, el cual definié
como el plusvalor producido de la reduccién de
tiempo de trabajo necesario y del consiguiente



cambio en la proporcién de magnitud que
media entre ambas partes componentes de la
jornada laboral. En este concepto la tecnologia
juega un rol clave, ya que al tener una
innovacién de este tipo y tnica en el mercado,
generas una ventaja competitiva, la cual hace
que aumenten las utilidades de la empresa
de esta forma genere mayores ganancias a la
persona duefia de estas utilidades extras.

Cabe tener en cuenta que estas ventajas no
son perdurables en el tiempo y que solo la
organizacién las tiene mientras estas no se
masifiquen a nivel de la competencia lo cual
lleve a una baja en los costos de todos y se
vuelva al equilibrio de mercado, donde todos
estan en igualdad de condiciones y nadie saca
ventajas de sus competidores.

Sin embargo segun el teorema de Okishio una
vez que se ha generalizado una innovacién
que abarata el producto, la tasa de guanacia,
en lugar de bajar, sube, si los salarios se
mantienen constantes. Esto se debe a que cae
el valor del capital constante, por un lado, y por
el otro aumenta la tasa de plusvalia.

Esto nos lleva a una disyuntiva, ya que este
teorema se opone a lo planteado por Marx en
relacién a una baja en la tasa de ganancia, para
lo cual varios economistas han planteado sus
puntos de vista, entre los cuales encontramos
a Anwar Shaikh, el cual critica el teorema
diciendo que “si se adopta un modelo
competitivo, en el que los capitalistas luchan
mediante bajas de precios, y si se introduce el
capital fijo, la tasa de beneficio debe bajar luego
del cambio tecnoldgico. Presionados por la
competencia los capitalistas adoptan métodos
de produccién que reducen los precios de
costo, lo que equivale a un margen de ganancia
mayor; pero lo hacen incluso cuando la tasa de
ganancia baja. De manera que una vez que el
nuevo método de produccién se generaliza, la
tasa de ganancia necesariamente es menor que
la anterior”.

Esto no convencié a todos, para lo cual el

profesor Rolando Astarita afirma lo siguiente:
“La respuesta de Shaikh no es convincente, en
nuestra opinién. En primer lugar, como dijimos,
el teorema de Okishio fue generalizado por
Roemeral caso del capital fijo. En segundo lugar,
no es cierto que Okishio desconozca las guerras
competitivas. De acuerdo al teorema, nada
impide que cuando el capitalista innovador
obtiene un margen mas alto de ganancia venda
el producto a menor precio que el establecido
en el mercado, y con una ganancia mas alta
que antes de la innovacién. En el periodo de
transiciéon hasta que se generaliza la nueva
tecnologia, pueden introducirse las presiones
competitivas y la baja de precios; de hecho
es el supuesto de Roemer. Ademds, como
también sostiene Roemer, no es cierto que los
capitalistas innovadores no tomen en cuenta
la tasa de ganancia, como pretende Shaikh.
Roemer sostiene que éste es un criterio que
ha inventado Shaikh, y no corresponde con
la competencia; pensamos que es correcta la
objecion. (...) Como conclusién podemos decir
que no es posible construir un contraejemplo
numérico al teorema Okishio, respetando los
supuestos de Marx. En particular, para que el
cambio tecnoldgico del capitalista innovador
tenga sentido econdmico, es necesario
suponer que el aumento de la productividad,
obtenido con la nueva maquinaria, es superior
al aumento del valor de la maquinaria. Pero en
este caso, cuando la innovacidn se generaliza,
la tasa de ganancia sube. La respuesta que
propongo es que hay que modificar uno los
supuestos del cambio tecnolégico de Marx,
cuando formulé la ley de la baja tendencial de
la tasa de ganancia, para explicar lo que sucede
en la realidad” (Astarita, 2010).

A raiz de esto nos damos cuenta basicamente
de una cosa, que los procesos de innovacién
tecnolégica dentro de las empresas no crean
un valor asociado extra, sino que mas bien
transfieren valor el cual vuelve a un equilibrio
al momento que las diferentes tecnologia se
vuelven de uso comun o se masifican.

Ahora bien, este valor transferido en manos




de quien queda, ;del capitalista?;de los
trabajadores?;del administrador?

Smith propone que las ganancias son el pago
justo al capitalista por su funcién social que era
la de satisfacer las necesidades y proporcionar
materiales y maquinaria para la produccion.
Ricardo plantea que “el principal problema
de la economia politica es determinar las
leyes que regulan la distribucién (...) La ley de
gravitacion de los beneficios es razonada muy
sintéticamente asi: a medida que progresa
la acumulacién de capital, el nimero de
trabajadores empleados, las producciones, el
volumen de los salarios distribuidos y el de las
rentas aumenta regularmente, al igual que el
precio del bien numerario y la tasa de salario
natural expresada en moneda mientras que
los beneficios totales aumentan hasta cierto
punto, luego disminuyen y la tasa de beneficio
disminuye constantemente. El progreso se
detiene cuando la tasa de beneficio alcanza
un valor umbral que permite exactamente la
reproduccion del sistema de manera idéntica.
Este alcanza entonces el “estado estacionario”
(tasa de crecimiento nula)”.

A partir de los datos recopilados, podemos
concluir que la productividad es un factor clave
al momento de generar valor en los productos,
este valor generado extra es llamado plusvalia,
el cual corresponde a el trabajo no remunerado
que realiza el trabajador, el cual esta por sobre
su fuerza de trabajo, y del cual el capitalista
obtiene los beneficios.

La forma de generar una ganancia mayor sin
afectar el tiempo de la jornada laboral es a
través de la plusvalia relativa, este concepto
esta ligado firmemente con la innovacién
tecnolégica y como esta transfiere valor ya
que el trabajador cumple con cubrir sus
costos de oportunidad (su salario) en menos
tiempo, lo que implica que trabaja mas tiempo
para el capitalista haciendo que obtenga
mas ganancias mientras se mantenga esta
ventaja competitiva. El problema surge al
momento de ver quien es el que debe recibir
estas ganancias extras, autores como Smith,

Ricardo, Schumpeter y Keynes plantean
diferentes alternativas pasando por que la
ganancia adicional corresponde al capitalista,
otros postulan que al administrador por hacer
eficiente y eficaz el proceso productivo y otros
dicen que a los trabajadores, quienes son los
que finalmente realizan el trabajo asociado al
producto o servicio entregado por las distintas
empresas.

En fin, es un tema bastante amplio y el cual
nunca se podra tener una sola mirada de su
implicancia en la sociedad, las diferentes
posturas  sociales tienen opiniones 'y
fundamentos bastantes encontrados entre
ellos y solo depende de la persona que lo
estudie el enfoque que quiera realizar de ellos.
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Dos décadas de Crecimiento
econémico e Inequidad.

Felipe Gajardo
Estudiante de Ingenieria Comercial
U. de Chile

Introduccion

Chile se ha caracterizado por tener un
destacable crecimiento econdémico, sin
embargo, también se caracteriza por poseer
uno de los mas altos indices de desigualdad en
distribucion del ingreso. Durante la década del
noventa y dos mil, el crecimiento econémico
logrado fue asombroso, y fue acompafiado de
una impecable reduccién de la pobreza, pero
no asi con la desigualdad, que se mantuvo
estable practicamente en el periodo, con leves
reducciones y aumentos en algunos periodos.
¢Acaso el crecimiento econémico no permite
reducir la desigualdad?

En el presente ensayo se discute la bisqueda
del crecimiento econdémico acompaifiado
de una reducciéon en la desigualdad en
distribucién del ingreso.

Breve repaso de la evolucion de ambas
variables

Chile ha alcanzado en las ultimas décadas un
respetable crecimiento econémico. En los
90s el crecimiento del PIB per capita fue de
5.4, y en los 2000s fue 2.6, muy lejano a los
1.2 promediado en los 80s (ver tabla 1). Esto
significa una mejora en los salarios reales,
en el nimero de empleos y por lo tanto en
la reducciéon del desempleo. Ha logrado
también reducir considerablemente uno de
los principales problemas de nuestro pais;
la pobreza. De un 45,7% de la poblacién en
situacion de pobreza en 1987, en el afio 2009 se
redujo a un 15% (ver grafico 1). El crecimiento
econémico pareciese ser la panacea de los
problemas de nuestro pais, permitiendo una
mejora en la calidad de vida de la poblacién.

Tabla 1.
Crecimiento del PIB per capit 1974-2009

(Tasa promedio anual de crecimiento, %)

Chile América Estados

Latina Unidos
1974-81 1,5 2 1,5
1982-89 1,2 -0,7 2,6
1990-98 5,4 1,4 1,7
1999-08 2,6 2 1,6
2009 -2,5 -2,8 -3,3

Fuente: Ffrench-Davis (2010).

Grafico 1.
Evolucion de la pobreza en Chile 1987-2009
(poblacién bajo la linea de la pobreza, en
porcentajes)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta
CASEN y Ffrench-Davis (2004).

Pero si consideramos la desigualdad en la
distribuciéon del ingreso, la historia no es
la misma. En la década de los 90, la cual es
denominada la década dorada, en donde el
crecimiento obtuvo su mayor rendimiento y la
pobreza alcanzé una considerable reduccion,
la desigualdad se mantuvo practicamente
estable, con una leve reduccién a comienzos
de la década y un aumento a finales de ésta
(crisis asiatica). Ya en la década del 2000, la
pobreza siguié disminuyendo, y la desigualdad
disminuye timidamente respecto alo alcanzado
en la crisis asiatica (permanece sobre 0.5) en el
afio 2006 (ver grafico 2).



Grafico 2.
indicedeGini para el Gran Santiago 1958-2009
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de
Larrafiaga (2001) y Lambrecht (2011).

Es decir, en las dos décadas pasadas, se ha
logrado un impecable crecimiento econdmico,
pero a pesar de esto, la desigualdad en
distribuciéon de ingresos permanece estable,
con leves disminuciones y aumentos en ciertos
lapsus. Inclusive, el indice GINI no logrado
alcanzar los niveles bajos que tuvo en la década
de los 60s.

Una incégnita que nace de este breve analisis
es que con el crecimiento econémico, la
desigualdad no corre la misma suerte que tuvo
la pobreza o desempleo, de hecho en la década
donde hubo mayor crecimiento econdémico
(los 90s), también hubo mayor desigualdad
(alcanzando el pick de desigualdad a fines de
la década o bien en el afio 2000). Nuevamente,
¢Acaso el crecimiento econdmico no es una
herramienta para combatir la desigualdad?

Relacion entre Crecimiento econdémico y
Desigualdad

De la seccion anterior, se observd que en los
periodos en donde hubo mayor crecimiento
econdmico, la desigualdad en distribucién de
ingresos se mantuvo mas o menos estable. Con
esto nace la siguiente pregunta; ;qué sucede
con los hogares provenientes del quintil mas
pobre mientras la economia crece? ;Sucede
lo mismo que para los hogares de mas altos
ingresos?

28)

Ya se evidencié que quienes vivian en situacién
de pobreza mejoraron su condicién, por lo
que los mas pobres son beneficiados por el
crecimiento econémico (hay que considerar
también las politicas de transferencias
monetarias que se implementaron en los 90s
y 2000s, por lo que no es directo darle todo
el crédito al crecimiento econémico, de hecho
(cudl de ambas politicas alivia la pobreza
en una mayor magnitud?). Los ingresos mas
altos también se vieron beneficiados por el
crecimiento econémico. ;Cual de ambos se
benefici6 mas? Analizando la brecha entre
ambos quintiles (Ver grafico 3), se puede
observar que ésta disminuyé entrando
a la década de los 90s, para un posterior
incremento en la crisis asiatica. Ya entrando
a los 2000s, la brecha se redujo nuevamente
pero nunca alcanzando lo anotado en los
comienzos de los 90s. Por lo tanto, se puede
concluir que el quintil mas bajo podria haberse
beneficiado un poco mas que el quintil mas
alto a comienzo de los 90 y en los 2000s, sin
embargo se vio fuertemente deteriorado
en la crisis asidtica. De esto sacamos dos
conclusiones, primero, y un poco al margen
del andlisis, se debe considerar la gran brecha
existente entre el quintil [ y V, que refleja la
tremenda desigualdad en distribucién de
ingresos que existe en nuestro pais. Segundo,
pareciese ser que el crecimiento econdémico
logré reducir, aunque de manera insignificante,
la desigualdad a comienzos de la década del 90
y 2000s, sin embargo, en periodos de crisis la
reduccion del crecimiento econémico aumenta
de manera significativa la brecha de ingresos
de quintiles mas alto y bajos. Lo anterior
muestra que el quintil de mas altos ingresos,
se ve beneficiado tanto en épocas de buen
rendimiento del crecimiento econémico como
cuando se contrae el crecimiento econdmico
(o al menos pareciese serlo), mientras que
el quintil de escasos recursos sélo se ve
beneficiado, aunque marginalmente, en
situaciones de crecimiento econémico al alza,
puesto que cuando se contrae, su ingreso cae
exorbitantemente, alimentando la brecha entre
los quintiles. Por lo tanto, se puede apreciar



que tanto en épocas de bonanzas como de
contraccion del crecimiento econdmico, los
hogares de mayores ingresos en nuestro pais
son beneficiados relativamente a los menores
ingresos de nuestro pafs.

Grafico 3.
Ratio entre quinto quintil y primer
quintil para el Gran Santiago
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de
Larrafiaga (2001) y Lambrecht (2011).

Mecanismos contra la desigualdad en
distribucién del ingreso

Una vez evidenciada la evolucién del
crecimiento econdémico y la desigualdad,
podemos observar que la brecha entre
los quintiles mas altos y bajos se reduce
levemente en época de bonanza y aumenta
en periodos de crisis. Pareciese ser que el
crecimiento econémico por si solo no permite
una reduccién sostenible de la desigualdad en
distribuci6n del ingreso, por lo que para lograr
un crecimiento con equidad se debe apuntar
a la implementacién de mecanismos que
soporten a los hogares de escasos recursos en
los momentos contractivos, y los potencie en
periodos de expansidn.

Reduccion de la volatilidad

Dada la volatilidad de la economia mundial,
y una vez evidenciado el malestar que
ocasiona las crisis econémica en los hogares
de mas escasos recursos, aumentado la

brecha entre quintiles mas altos y bajos, se
hace necesario implementar una serie de
politicas macroeconémicas acompafiadas de

politicas fiscales y monetarias anti-ciclicas
que sean capaces de reducir el impacto de
las turbulencias provocadas por el exterior.
En concreto, aumentar el gasto publico en
épocas contractivas, generando empleo sobre
todo para los trabajadores menos calificados,
quienes suelen sostener las familias de mas
bajos ingresos.

Aumentar el Capital Humano

Lo anterior es aplicable para cuando la
economia se encuentra en recesion, pero
en épocas de bonanzas se debe seguir
implementado politicas para la reduccién de
la desigualdad. Evidencia empirica respalda
la idea de que la mejor forma de combatir la
desigualdad y la pobreza es incrementando
el capital humano de quienes provienen de
los quintiles mas bajo. Asi pues, una efectiva
medida es impartir educacién de calidad
para todos quienes provengan de los hogares
vulnerables. Las medidas de reduccién de la
volatilidad se estdn implementando en cierta
medida actualmente, pero la imparticiéon
de educacién de calidad con cobertura total
a los estudiantes de madas bajos recursos
es un objetivo que se encuentra al debe.
Probablemente esta politica sea la mas certera
paralareduccién delabrecha dela desigualdad
en distribucién de ingresos a largo plazo.

Politicas focalizadas para la reduccién de la
pobreza

Pero las familias de escasos recursos no sélo
necesitanpoliticasdelargo plazo, puestoquelas
necesidades no cubiertas las viven dia a dia. Por
tal motivo es esencial la existencia de politicas
focalizadas a estas familias. Los programas de
proteccién social implementados a comienzos
del 2000 apuntan a la direccidén correcta. Estas
iniciativas incluyen una reforma de la salud;
AUGE, al sistema de pensiones solidarias, una
politica de combate a la extrema pobreza; Chile
solidario, estrategia de desarrollo infantil;
Chile crece contigo, de seguro de desempleo,
subvencidn preferencial en la educacién, entre




otros (Contreras y Larrafiaga (2010). Se debe
profundizar aiin mas en estas politicas.

Reforma Tributaria

En la actualidad el sistema tributario pareciese
no ayudar al crecimiento con equidad. Hay
evidencia de que el sistema se comporta de
manera regresiva. Uno de los mecanismos
vigentes en el sistema tributario y que genera
que las familias con mayores recursos paguen
menos impuesto relativo a lo que una familia
de menos recursos paga son los mecanismos de
elucién que existen actualmente. La creacién
de sociedades (ente juridico) permiten a los
empresarios reducir sus pagos de impuestos,
y esta es una de cientos de formas para eludir.
Pero sin duda el mecanismo que mas alimenta
la brecha de desigualdad en distribucién del
ingreso es el Fondo de Utilidades Tributarias
(FUT). Esta herramienta permite que las
empresas puedan no pagar impuestos por sus
utilidades retenidas, por lo que quienes son
duefios de grandes corporaciones, pueden no
pagar impuestos a través de este mecanismo,
un potencial dinero que podria ser destinado
a politicas focalizadas en la reduccién de la
pobreza y desigualdad.

Conclusiones

Nuestro pais debe lograr un crecimiento
econémico sostenible en el tiempo que
sea acompafiado con equidad. No puede
considerarse un pais desarrollado teniendo
indices tan altos de desigualdad en distribucién
del ingreso. Para esto, debe mejorar los
mecanismos existentes que permitan reducir
esta brecha entre quintil mas alto y bajo al
menos coherente con el existente en los paises
desarrollados u OCDE. En concreto, aplicando
mecanismos de reducciéon de la inequidad
en distribucién del ingresos, tanto de largo
plazo (incremento capital humano de los
quintiles de menores recursos) como de corto
plazo (reduccién de elusiones de impuestos y
eliminacién del FUT). Asi también en épocas
de bonanzas (programas focalizados a las

familias de menores recursos) y en periodos
de contraccién econdémica (transferencias
monetarias, politicas fiscales que aumenten la
demanda de empleo no calificado). También es
pertinente preguntarse qué politica econémica
tiene un mayor efecto en la reduccién de la
pobreza, el crecimiento econémico (teoria del
chorreo) o bien las transferencias monetarias
realizadas en las ultimas dos décadas. Este
ensayo no se hizo cargo de otro problema
significativo de nuestro pais, que es la
sustentabilidad de los recursos naturales
usados para el desarrollo econémico. Es
importante entonces tener como objetivo pais
alcanzar un crecimiento econémico sostenible
en el tiempo con programas de equidad y
sustentabilidad en los recursos naturales.
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